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Consolida su Propuesta de Valor para la Transformación 
Tecnológica del Sector de Maquinarias  

El sector de maquinarias es trans-
versal a todo el país, teniendo a 
dueños de máquinas que usual-
mente gestionan este tipo de 
equipos en forma bastante aná-
loga. Propietarios de retroex-
cavadoras, bulldozers, palas y 
grúas, entre otros vehículos, hoy 
se enfrentan al desafío de gestio-
narlos de manera eficiente y sus-
tentable. 

Dicha necesidad fue lo que alentó 
a Jan Rusch y a Frank Schürch 
a empujar en 2018 un empren-
dimiento que se sitúa como el 
primer portal especializado en 
máquinas en Latinoamérica, y a 
partir del trabajo de expertos en 
diversos ámbitos en el desarrollo 
e implementación de un portal 
tecnológico que se caracteriza 
por su integralidad. 

“Nuestro propósito es contribuir 
al proceso de la transformación 
tecnológica y digital del sector 
de maquinarias, democratizando 
el acceso a diferentes industrias. 
Aquello, a partir de un asesoría 
personalizada e integral para los 
propietarios de máquinas que 
buscan una gestión eficiente de 
sus equipos, además de la posibi-
lidad de relacionarse comercial-
mente con medianos y grandes 
actores de la minería, construc-
ción, viabilidad, energía, entre 
otras industrias o sectores”, des-
tacó Jan Rusch, cofundador de 
GrupoTusMaquinas. 

Este camino ha ido cosechando 
diversos logros, entre ellos, un 
reciente levantamiento de capital 
por US$ 1,2 millones, a lo que se 
suma la internacionalización de la 
marca en mercados como Colom-
bia y México. Esto, gracias a un 
portafolio que incluye el arriendo, 

gestión, venta y financiamiento 
de maquinarias. 

“Nos definimos como agentes de 
cambio, y sobre todo, asesores 
de los actores que son parte del 
ecosistema de equipos y maqui-
narias. Somos facilitadores en los 
procesos de gestión de máquinas 
que al ser gestionadas correcta-
mente, pueden ser muy útiles 
para diversas necesidades. Hemos 
tenido muchos casos de éxitos en 
donde dueños de máquinas, a lo 
largo de todo el país, han podido 
vincularse y desarrollar negocios 
con actores de primera línea”, 
agrega Frank Schürch, cofunda-
dor de la empresa. 

Servicios de Clase Mundial 

GrupoTusMaquinas ha estable-
cido espacios de trabajo y de 
relacionamiento con sus clientes, 
a los que definen como partners 
estratégicos. La metodología se 
sustenta en una atención per-
sonalizada, cuidando elementos 

como la capacidad de respuesta, 
la confiabilidad y compromiso, 
la verificación de documentación 
y seguros, el trabajo mancomu-
nado con más de 120 proveedo-
res, y el desarrollo permanente de 
alianzas.  

Los atributos señalados están 
patentes en cada una de las 
líneas de trabajo de la empresa: 
ArriendaTuMaquina.com, Com-
praTuMaquina.com y FinanciaTu-
Maquina.com, la primera fintech 
de maquinarias, y que reciente-
mente concretó una importante 
alianza con BancoEstado, que per-
mite el acceso a créditos banca-
rios para los negocios de clientes. 

Vivianne Palma, gerente general 
de FinanciaTuMaquina.com, des-
taca que hoy es clave interpretar 
las necesidades de los dueños de 
maquinarias. “Este es un sector 
muy dinámico, a través del cual 
hemos constatado una partici-
pación importante de mujeres 
dueñas de maquinarias. Las plata-

En sus cinco años, el emprendimiento nacional de alto impacto se ha posicionado como un actor clave en los procesos de trans-
formación tecnológica y digital del sector de maquinarias, aportando líneas de negocio enfocadas en la gestión, arriendo y finan-
ciamiento de equipos esenciales para diversas industrias. A ello se suma el reciente cierre de una ronda de negocios por más de 
US$1,2 millones, además del desarrollo de negocios en Perú, Colombia y México. 

formas digitales tienen que saber 
interpretar estas nuevas realida-
des, y comprender que la tecno-
logía no es un objetivo en sí, sino 
una herramienta para lograr sus 
objetivos. Esta es la fórmula que 
nos ha permitido crear experien-
cias de compra únicas y disrupti-
vas en torno a este sector”, valoró 
la experta. 


